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Ing. Peter Bucher zieht Bilanz iiber die Wirtschafts- und Wahrungsunion der EU

KN: Herr Bucher, wie wichiig
izt der Euro fiir Sie?

P. B: Der Euro ist fiir uns ein un-
nmgingliches Zahlungamittel.
Wir haben jetzt das Problem mit
den Withrungsschwankungen, mit
Lire, Franken, Schwedischen Kro-
nen etc. Dieses Problem wird
durch den Euro behoben. Es
kommt zu einer Preisstabilitiat
und jeder kann seine Gualitit ver-
gleichsweise europaweit anbieten.
KEN: Wie achaut ez mit der Kao-
stenreduzierung aus?

P. B: Dadurch erhalten wir ¢ine
Kostenreduktion, weil das Fihren
von verschiedenen Preislisten
wegfillt und die ganze EDV ver-
einfacht werden kanmn,

HKN: Wird dadurch das Bank-
wesen einfacher?

P. B: Natirlich, es wird enorm
vereinfacht durch das Wegiallen
der verschiedenen Wihrungskon-
ten. Es bleibt nur der Euro tber.
KN: Wie sehen Sie die Proble-
matik ber einem Nichi-EU-
Land?

P. B: Besonders in der Schweiz
gpiirt man derzeit den Nicht-Bei-
tritt zur ELUl dureh die grofien
Wihrongsschwankungen. Der
Franken wurde zur Spekulations-
whhpung degradiert. Die Nachtei-
e der Wihrunpgsschwankungen
hat allein der Schweizer zu tragen.
Anhand der Enmtwicklung des
Franken kann man sehr gut sehen
wie wichtig der Euro fur uns ist.
EN: Sehen Sie Probleme bei der
Umstellung zum Euro?

P. B: Das einzige Froblem dos Eu-
ro izt die langfristige Umstel-
lungsform des Bargeldverkehrs.
Fiir uns als. Kleinbetreih wiire es
wescntlich einfacher, wenn wir za
einem Stichtag sowaohl den buch-
halterischen, bankméfipen Be-
reich und den Bargeldverkehr um-
gtellen kinnten.

EN: Welche Erfabirung haben
Sie im europidischen Versand?
P. B: Di¢ Firma Bucher war schon
vor der EU in den europdischen
Landern als Handelsunternechmen
Litig. Wir haben seinerzeit durch
die verschiedenen Preispolitiken
und den Wihrongsunterschicden
um Teil bessere Geschifte ma-
chen kiinnen als heute, weil sich
nur ein minimaler Teil unserer
Mitbewerber ins Ausland gewagt
hatte,

EN: Sind Wiahrungssehwan-
kungen ein Thema ﬁu Sied

P. B: Nein, wir haben die Zahlun-
gen auf die stabile Mark umge-
stellt und werden ab 1999 alles mit
dem Eurc bezahlen,

KN: Demnach war die Euro-
paiiffriung fiir Sie eher positiv?
P. B: Einerseits wurde dic Er-
tragssituation verschlechtort, an-
dererseits sind die teilweise schi-
kandsen Grenzabfertipungsprak-

tiken und die damit verbundenen
nicht unerheblichen Kosten weg-
gefallen. SchiuBendlich wird somit
die Ertragssituation wicder auf
den alten Stand gebracht.

KEN: Der verstirkte Wetthewerh
wnd der enorme Prefsdruck -
ein Problem fiir Sie?

P. B: Die Situation des verstirk-
ten Wetthewerbes und des enor-
men Preisdruckes, der in jeder
Branche immer hirter wird, hat
weder mit der ELY bew. Europa-ofi-
aung noch mit dem Euro zu tun,
sondern ausschliellich mit einer
Uberproduktion der Hersteller in
ecinem  geringer  wachsenden
Markt. Spezicll wicderum in der
Schweiz, als Beispiel, kann man
festatellen, dall der Preiaverfall
noch drger st als im ELU-Raum.
Die Schweiz hat den grofen Nach-
teil, daf der gesamte Elf-Eaum
hineinliefert und dazu aber der
schwelzer Export in den E1-Raum
immer schwieriger wird. KIV: Wie
hewerten Sie den KU -Raum
allgemein?

P. B: Der EU-Raum ist absolut po-
sitiv zu bewerten und dazue gehiirt
einfach der Eure als einheitliches
Zahlungsmittel. Hier wird sich in
nlichster Zeit zeigen, dal vor al-
lem die FleiBigen und positiv Den-
kenden sehr wohl ihre Positionen
festigen und auzshaven kinnen
und vor allem diejenigen, die his
date mit dem Stirom mitge-
schwommen sind, der Realitit ins
Aupge sehen missen. [k siemiis-
soen-eine Mehrloistung erbringen,
um thren Standart halben s kin-
nen.

KN: Herr Bucher, in welcher
Pagition zehen Sie [he Unter-
nefhment

P.B: Die Position der Firma Bu-
cher wurde von Jahr zu Jahr in-
teressanter, da sich immer mehr
Grolkonzerne um die Zusammen-
arbeit mit ung bewerben. In niich-
ster Zeit stehen somit wicder
griflere Investitionen fiir uns an
und diese werden wieder neae Ar-
beitaplatze schaffen. Heute eine
deer dringenaten Notwendipkeiten
eines Unternchmoens.

EN: Wie hoch ist derzeit Thre
Exportquole?

P. B: Unsore Exportquote von der-
2eiE 50 % 15t zur Zeit ein sehr wich-
tiges Argument. Es wird somit bo-
statipt, dal Gsterreichische Klein-
betriebe im EU-Raum absolut kon-
kurrenzfihig sind,

EN: Wie sehen Sie die Zukunft
der Osterweifernung?

P. B: In Sachen Csterweiicrung
wird ez wahracheinlich so kom-
men, dal wir diese dago bendti-
gen, unsere Uberproduktionen in
dicse Linder liefern 2u kinnen.
KN: Wird der Lebensstandard
schlechter?

P. B: Wir alle mizsen uns im kla-

Ing. Peier Bucher zieht in der
Baubranche wieder Aufivind,

ren sein, dall jeder Europier fin
das Osterweiterungs-Projeki sei-
nen Lebensstandard um cinen we-
sentlichen Prozentsatz einschriin-
ken mul, damit das dadurch ge-
wonnene Kapital den Ostlindern
zur Verfigung gestellt worden
kann. Nur so ist es moglich Ost
und West auf ein gleichez Niveau
zu bringen. Das wird die Garantie
dafir sein, dab wir im Westen die-
s¢ Marktsattipung iiberleben kin-
nen. Aus den derzeitigen Erfah-
rungen, die ich mit den Geschiilis-
beziehungen zu den Ostlindern
pemacht  habe, wird dies der
schmerzloseste Weg sein.
KN>Sehen Sie Belaztungen im
Handelsverkeltr zuischen
Oaterreich wnd Dewtschland?
P. B: Dig dorzeitige Belastung des
Handelsverkehrs swischen
Deutzehland und Osterreich sind
die verschicdon hohen Mehrwert-
steuersitze. Vor allem im direk-
ton Privatgeschift wirkt gich dies
negativ aus, weil wir 4 5% mehr be-
zahlen miigsen als ein Deutscher,
der den dsterreichischen Konsu-
menten beliefert.

EN: Wie sehen Sie daz Infra-
starfverfafiren?

P. B: Dies ist sicherlich als weite-
re- Belastung zu betrachten, ist
aber auf der anderen Seite not-
wendig, um Warenfliisse fieststel-
len zu kénnen. Hier whre eine Ver-
ginfachung anzustreben:

EN: Abschiicflend bitte Thr Re-
siime zum Euro?

P. B: Der Eure ist fir uns etne
grofle Kostencinsparung und Ver-
einfachung in allen Bereichen des
Lebens wie anch der geschiafili-
chen Bereiche.

Meiner Meinung nach soll man
nicht alten Sachen nachjammern,
weil diese sowieso nicht mehr zu
dndern sind, sondern sich voller
Motivation der Aufgabe ~Euros
stellen, um diese Aufgabe so gut
wie miglich losen zu kinnen!
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